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hers collegues éleveurs, apres un hiver plutot
clément pour nos cheptels, ce printemps plu-
vieux a rendu la premiére récolte de fourrages
difficile mais abondante. Nos parcours en collines ont
aussi bien profité des pluies et devraient nous assurer
de belles journées de pdturage riches et productives.

La période des déclarations de surfaces 2023
s’est terminée le 15 mai dernier, avec cette
année une nouvelle programmation qui a vu le
jour. Comme toujours, cette nouvelle déclaration S £
s’est accompagnée de nouvelles contraintes

administratives mais également de restrictions.

Restriction budgétaire d’abord avec une diminution des enveloppes du second pilier qui
a largement contribué a la limitation des montants des plafonds de nos MAE. Le montant
des MAE reste indécent ! Comment peut-on demander aux éleveurs des pratiques toujours
plus respectueuses de I’environnement, sans reconnaftre la valeur de leurs efforts ? Nos
trésoreries ont, comme pour I’ensemble de nos collegues agriculteurs, subi une coupe
franche due a la crise du Covid. Nous n’avons pas les moyens de voir une partie de nos aides
PAC se réduire alors qu’elles assurent aujourd’hui I’équilibre financier de nos entreprises !

Restriction reglementaire ensuite avec des nouvelles regles d’acces aux aides completement
déconnectées des réalités du terrain ! Comment devons-nous interpréter ce renforcement
des contraintes ? Entre toujours plus d’efforts exigés de la part des éleveurs et plus
d’élevage du tout, il n’y a qu’un pas. Attention a ne pas faire chuter une filiere au sein de
laquelle sont certes encore perceptibles des valeurs qui se perdent telles que la passion du
métier ou la solidarité mais qui évolue sur une ligne de créte plus qu’étroite...

Ce message, nous le portons tres régulierement aupres des instances dirigeantes. Pour
contester, argumenter et rappeler que I’agriculture n’est pas un « jouet » entre les mains
de la bureaucratie mais un bien commun, aux bienfaits inestimables, avec au premier
rang celui de nourrir la planete !

Juliette Fano
Présidente de Bovinl3



SICA ABATTOIR DE TARASCON

Les éleveurs des Bouches-du-Rhdne, a la téte de [’abattoir de Tarascon,
n’hésitent pas a user d’inventivité pour maintenir une structure
d’abattage compétitive, au service de la filiére élevage locale.
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Depuis I'augmentation spectaculaire des
colts de I’énergie, la SICA ABATTOIR DE
TARASCON a recherché des solutions alter-
natives.

Dans ce cadre, I’entreprise BOOSTHERM
vient de finaliser I'installation d’un récu-
pérateur de chaleur qui consiste a exploiter
la totalité de la chaleur de condensation
dégagée par le systeme frigorifique.

Cela permet de chauffer trés rapidement
de l'eau et d’assurer une température
minimum de 55°C, méme dans des condi-
tions difficiles, en une seule passe dans
I’échangeur.

D’un point de vue technique, le fluide fri-
gorigéne et I'eau circulent en contre-sens
dans un échangeur de chaleur a plaques.

Avec cet investissement, la SICA

Abattoir de Tarascon va réduire
en année N+1 (aprés amortissement de
I’investissement) de 90% son poste de
chauffage de I'eau qui représente un
poste de charge important dans un
abattoir.

Encore une fois, nos éleveurs se montrent a
la hauteur de leurs ambitions !
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Actualités

Marque commerciale
“L’agneau des Bergers de Provence”

La Provence, célebre pour ses paysages pittoresques,
son climat ensoleillé et sa riche tradition pasto-
rale, est en train d’assister a [’émergence d’une
marque commerciale ovine unique en son genre :
“L’Agneau des Bergers de Provence”. Cette marque
met en avant le savoir-faire ancestral des bergers

L'AGNEAU
DES BERGERS

provengaux, la qualité exceptionnelle de leur B ' q‘Sp&

élevage et le respect de [’environnement.
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u UN HERITAGE PASTORAL

Depuis des siecles, les bergers de Provence
ont élevé des troupeaux d’ovins en harmonie
avec la nature environnante. Leurs pratiques
traditionnelles incluent la transhumance, le
paturage extensif et I'alimentation natu-
relle des animaux. ’Agneau des Bergers de
Provence se veut le reflet de cet héritage
pastoral, en mettant en avant des produits
issus d’élevages respectueux du bien-étre
animal et de I’équilibre écologique.

u PROTECTION DE L’ENVIRONNEMENT

Dans le cadre de son engagement en faveur
de I’environnement, “L’Agneau des Bergers
de Provence” encouragera les pratiques
durables et respectueuses de la biodiver-
sité. Les éleveurs s’efforceront de préserver
les écosystemes naturels et de minimiser
leur impact sur I’environnement. La marque
encouragera également I'utilisation respon-
sable des ressources.

[» | VALORISATION DES ELEVEURS

ET DES SAVOIR-FAIRE LOCAUX
“U’Agneau des Bergers de Provence” met
un point d’honneur a valoriser les éleveurs
du département et a préserver les savoir-
faire locaux. €n soutenant cette marque, les
consommateurs contribueront @ maintenir
une activité économique essentielle pour les

zones rurales de Provence, tout en préservant
un patrimoine culturel et traditionnel unique.

(> J CONCLUSION]

“L’Agneau des Bergers de Provence”
est une marque commerciale ovine en
cours de création qui vise a mettre en
valeur I’héritage pastoral et le savoir-
faire des bergers provencaux. €n se
concentrant sur la qualité, le respect
de Ienvironnement et la préservation
des traditions locales.
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SYMADREM: appel a candidatures pour I’entretien des
digues duRhone, pardupaturage, vaarriver prochainement

COMMUNE DE:

BEAUCAIRE - FOURQUES - SAINT GILLES - VAUVERT - TARASCON - ARLES
LES SAINTES MARIE DE LA MER - SALIN DE GIRAUD - PORT ST LOUIS DU RHONE

/P
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Actuellement, le SYMADREM procede a I’en-
tretien de la végétation sur les systemes
d’endiguement par du fauchage mécanique
trois fois par an. U’entretien mécanique ne
semble plus étre la seule fagon d’entretenir
les ouvrages de protection pour des rai-
sons écologiques et économiques. D’autres
méthodes existent comme le paturage.

Aussi, le SYMADREM souhaite mettre en
place un entretien par pdturage sur les
digues du Rhone et sur I’ensemble des
parcelles qu’il a en gestion pour gérer et
contenir la végétation herbacée. Dans
ce cadre, le SYMADREM a sollicité I'appui
technique des Chambres d’agriculture du
Gard et des Bouches-du-Rhéone dans cette
mise en ceuvre.

CARTE DE
PRESENTATION DES
DIGUES CONCERNEES

Syndicat Mixte Interrégional

SYMADREM

des Digues du Delta
du Rhone et de la Mer

A A

CHAMBRE CHAMBRE

D’AGRICULTURE D'AGRICULTURE
BOUCHES-DU-RHONE [

u PROCEDURE DE SELECTION €T OBJET

Procédure de sélection préalable d’exploi-
tants agricoles en vue d’un éco paturage sur
les digues du Rhone et sur I"ensemble des
parcelles gérées par le SYMADREM.

Mise a disposition d’herbage appartenant ou
géré par le SYMADREM pour le maintien d’un
couvert herbacé par pature de la végétation
par des petits ruminants exclusivement, et
ce, du mois de janvier a juin.

n CADRE JURIDIQUE

Un prét a usage (gratuit) sera signé entre
les exploitants et le SYMADREM.

Il aura une durée de 6 ans, renouvelable (sauf
pour certains lots). 'appel a candidature
devrait étre présenté d’ici peu aux éleveurs.

Q ;3
Digues

par le plan de paturage

= Digue Grand Rhéne rive gauche
=== Digue Grand Rhone rive droite
= Digue Petit Rhdne rive gauche



LA SANTE ANIMALE AU
GDS

> A L’ECOUTE DES ELEVAGES
pour proposer des programmes
sanitaires adaptés
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~> ACCOMPAGNEMENT,
FORMATIONS ET CONSEILS
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de prévention ou
d’assainissement de
maladies, en lien avec
votre vétérinaire

J * sonitore ensemte. BO

—> REPRESENTATION DE
L'INTERET DES ELEVEURS,
DES SPECIFICITES LOCALES
ET NEGOCIATIONS
au niveau départemental,
régional et national

GDS DES BOUCI

QUELLES SON’
DE VOTRE G}

Le GDS reste la courroie de di
de notre département. De nc
disposition pour vous facilit
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SERVICE DES ELEVAGES
13"

> PROGRAMME SANITAIRE
AMBITIEUX
GDS13/CD13/LDA13

Aides financieres aux analyses,

interventions vétérinaires et a
des investissements

~> PARC MATERIELS
A DISPOSITION

IéRENTS 1 ,.x . l(", des adhérents GDS13
- et INNOVATIONS

rl ON PERFORMANTES

TAIRE

mble

. GESTION, POUR LE

DS - COMPTE DE LETAT/

iches-du-Rhone

DDPP, DES PROPHYLAXIES
OBLIGATOIRES

Vote des éleveurs en CA

de récupérer ce suivi a partir
de 2012

> PIVOT CENTRAL
des collaborations
avec I’ensemble des
acteurs de la santé animale

{ES-DU-RHONE

[ LES MISSIONS
XOUPEMENT ?

stribution du réseau sanitaire
ymbreux services sont a votre

er la tdche dans vos élevages.
*Association créée par les éleveurs en 1965
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CONSEIL STRATEGIQUE & I’utilisation

Stratégie

des produits phytopharmaceutiques

Depuis le 1* janvier 2021, sont entrés en vigueur la séparation des activités de vente
et de conseil des produits phytopharmaceutiques, et la mise en place des conseils
stratégiques pour les exploitations agricoles et conseils spécifiques, dans ["optique
de réduire lutilisation des produits phytopharmaceutiques.

e

QU’EST-CE QU’UN CONSEIL
STRATEGIQUE POUR LES
EXPLOITATIONS AGRICOLES ?

Ce conseil individualisé a chaque exploita-
tion est obligatoire et permet aux agricul-
teurs d’améliorer leurs stratégies de gestion
des bio agresseurs.

Il consiste en un diagnostic d’exploitation
(caractéristiques, systémes de culture,
enjeux environnementaux et sanitaires), a
partir duquel sera proposé un plan d’action
avec des leviers adaptés pour réduire 'uti-
lisation des produits phytopharmaceutiques
de synthese, tout en maintenant la viabilité
de I'exploitation.

e,

QUI REALISE LES CONSEILS STRATEGIQUES ?

Seules les entreprises agréées pour la réali-
sation d’un conseil phytosanitaire et donc
indépendantes de la vente de produits
pourront réaliser ces conseils.

QUELLES OBLIGATIONS
POUR LES AGRICULTEURS ?

Les exploitations agricoles utilisant des
produits phytopharmaceutiques doivent
faire réaliser deux conseils stratégiques
a l'utilisation des produits phytopharma-
ceutiques par période de 5 ans. Ces deux
conseils doivent étre espacés de 2 ans au
minimum, et de 3 ans au maximum. De fait,
toute exploitation agricole devra avoir regu
un premier conseil stratégique a |’utilisation
des produits phytopharmaceutiques avant
le 31 décembre 2023.




% UINSTALLATION by &%
Des nouvelles condiions avantageuses pour

le financement, I'assurance, les placements:.. RETIESTOEENCREIS
pour vous

By = par. Offre réservée auxadhérents au syndicat Jeunes Agriculteurs, personnes physiques majeures ou morales agissant pour des besoins professionnels, et exercant létir activité professionnelle depuis moins de 2 ans (a-camptér'de leur date
dinstallation effective mentionnée sur le certificat de conformité émis parta Direction Dép: des Territoires (D.D.T) ou Direction Départementale des Territoires et deTa Mer (D.0.T.M). Loffre Installationhy CAestuf énsemble d'avantages tarifaires
sur certains produits et services proposés par les Caisses régionales de Crédit Agricole, s‘appliquant a tout produit ou service concerné nouvellement souscrit. Renseignez-vaus aupres te-{a Caisse régionale de-votre liewr d installation pour connaitre
la disponibilité et le détail let de loffre. Condii vigueur au 4 ibles d'évolution. Sous réserve dacceptation d dossier defi Caisse régionale de Crédit Agricole, préteur. Les contrats d'assurance sont distritiués
parvotre C égionale de Crédit Agricole, iculée auprés de [ORIAS en qualité d LesHmeitions de courtier en a it i dit-agricole.fr rédit Agricole




CONSEIL STRATEGIQUE

a l'utilisation des produits phytopharmaceutiques

Bl QUELLES EXCEPTIONS ?

[l n’est exigé qu’un seul conseil stratégique
sur 5 ans pour les exploitations répondant

au critére suivant :

v Surface en arboriculture + viticulture +
horticulture + maraichage < 2ha et SAU
des autres cultures < 10ha

Aucun conseil stratégique n’est exigé si :

v Utilisation exclusive de produits de bio
controle, ou de produits composés de
substances de base ou de substances a
faible risque, ou de produits prescrits par

Bl QUELLES CONSEQUENCES EN CAS
DE NON-REALISATION DES CONSEILS
STRATEGIQUES ?

Le renouvellement du Certiphyto du décideur
sera impossible avec toutes les conséquences
en termes d’achat et d’utilisation des pro-
duits phytopharmaceutiques. Dans le cadre
d’une période de transition (2021-2026),
les regles suivantes s’appliquent :

v aucun conseil stratégique n’est obliga-
toire si le renouvellement du Certiphyto
intervient en 2021, 2022 ou 2023 ;

s



Berger: cherche emploi libre immédiatement.

0685478707

Eleveur berger cherche place hivernage
400 brebis. Etudie toutes propositions.
0628196845

Stagiaire du Merle cherche travail

pour se faire de I’expérience le

week-end aupres d’ovins.
0629464164

Couple d’éleveur berger cherche entre

30 et 40 hectares de prés avec ou sans

bergerie, pour I'automne et hiver 2023.
Cécile et Sébastien | 06 62 60 29 78

Vends graines luzerne.
0490907919/061517 3897

La bergerie sylvestre vend graines
de luzerne triées 4€ le kg.
0614942128

Vend graines sainfoin.
0678400337

Avendre: graines de luzerne.
0490435162

Cherche aplatisseur a graines.
0642373769 |M. Camaret

ATTAQUE DE LOUP

DDTM13:06 1546 28 13 ou ddtm-

pastoralisme@bouches-du-rhone.gouv.fr

CERPAM: Anouk Courtial, responsable
du programme MAPLOUP: acourtial@
cerpam.fr-06.11.65.27.29

/P

Vente de carottes déclassées pour
animaux (ovins, caprins, bovins, équidés).
Plusieurs conditionnements: 7€ les 10kg /
25€ les 60kg / 75€ les 300kg / 240€ la
Tonne. Prix dégressif selon quantité.
064105556510667721838

Cherche agnelles ou
brebis, toutes races
+recherchons
chien de berger
déja démarré.
06214419388
0681052582
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Les 12 Rencontres du Fromage Fermier ROCHAMME PREVISIONNEL
Sud Provence - Alpes - Céte d'Azur Deux ateliers au choix : un le matin et l'autre
I'aprés-midi

10h30

Mardi 17 octobre 2023 R e rerreemtcn o
a partir de 9h30

germes et contexte d’apparition
ou
Lycée Agricole de Carmejane

, R [ Atelier 2 : Etude du report de I'affinage des
{ fromages PPNC de vache, chévre et
Le Chaffaut - 04 ; ide et 3 ¢

brebis, sous-vide et & basse température

14h00

[ Atelier 1 : Résultats de deux années de travaux sur la

= S valorisation des chevreaux
ne | ou
y Echanger
‘,I

[ Atelier 2 : Maitriser 'égouttage des fromages

lactiques de brebis
.~« u, S'informer ou
b

[ Atelier 3 : Le fumage des fromages

ambres d' Iture PACA, Actalia Carmejane,
lamé -~ / i 'El e, les Syndicats caprins et fromagers
es de I'E'CVA‘,Q > U fermiers de PACA, Brebis Lait Provence
p . v \ Avec le soutien financier
= da E
: A

\BkES i WAL (8 L TLEWAGE PVENCE SIEE COTE DAT

Cham'bre Maison des Agriculteurs 0442230611 accueil@bouches-du-rhone.chambagri.fr
d’agrlculture 22, av. Henri Pontier www.paca.chambres-agriculture.fr
13626 Aix-en-Provence

Bovin 13 W 0442238646  s.attias@bouches-du-rhone.chambagri.fr
www.bovinl3.com

GDS 13 // 0442969572  gdsbdr@yahoo.fr

Syndicat Caprin /) 0442238646  a.seigner@bouches-du-rhone.chambagri.fr

0678200246
FDO Avenue de Céret 0671763192  fdol3@yahoo.fr

13310 St-Martin-de-Crau

Pour recevoir la lettre, vous devez adhérer & I’'une des quatre structures (FDO 13, Bovin 13, GDS 13 ou le Syndicat Caprin) ou souscrire
a un abonnement pour les personnes hors département ou non professionnelles. Pour tous renseignements : 04 42 23 86 46.

Co-directeurs de publication: Patrick LéVéQUE, Rémy BENSON, Coralie BOYER, Juliette FANO, Luc BOURGEQIS. Structures: Chambre
d’agriculture des Bouches-du-Rhéne, Syndicat Caprin des Bouches-du-Rhéne, Fédération Départementale Ovine 13, Association
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caprin, Mulson de la Transhumance, Bovin 13, Hervé HOTE / Agence Caméléon, Eric BELLEAU. Photo de couverture: Erlc Belleau.
Conception graphique et impression : Studio B - www.studiob-design.fr - 04 90 96 39 04. Tirage : 450 ex.



